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Какие подарки швейцарцы положат под
елки, встречая Рождество?|Quels sont les
cadeaux préférés des Suisses cette année?

Автор: Людмила Клот, Цюрих, 13. 12. 2011.

Стив Джобс ляжет в этом году под множество швейцарских елок

Предновогодний марафон уже стартовал. Опрос, проведенный в крупнейших магазинах
страны, приоткрыл завесу тайны над тем, что намерены дарить друг другу жители Швейцарии
– это книга про Стива Джобса и полезные вещи для дома. |
Et c'est parti, le marathon des fêtes de fin d'année. Un sondage réalisé dans des grandes surfaces
suisses a permis de révéler quels sont les cadeaux de Noël phares: c'est le livre sur Steve Jobs et
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cadeaux pour la maison.

612 франков - столь немалую сумму швейцарцы намереваются потратить на рождественские и
новогодние подарки в наступающем 2012 году. Об этом говорится в исследовании,
проведенном аудиторской и консалтинговой компанией Deloitte. В опросе участвовало больше
17 000 покупателей во всей Европе, из них - 800 в Швейцарии. Причем Швейцария стала
единственной европейской страной, где новогодние траты возрастут, в остальных странах они
снижаются…

Общий новогодний бюджет швейцарцев в этом году достиг
1038 франков на семью. Их них 612 франков пойдут на подарки, 300 франков планируется
потратить на угощения, и 126 франков – на развлечения.

Самые желанные подарки – это книги, наличные деньги и путешествия. В реальности чаще
всего покупаются шоколад и парфюмерия, но многим достанутся книги, а также шарфы или
чемоданы как необходимые аксессуары для вояжа.

«Рождественские закупки начались достаточно скромно, но с прошедших выходных шли уже
гораздо активнее», - отметил для газеты TagesAnzeiger Андреас Немет, маркетинговый
директор ведущего книжного магазина в Цюрихе Orell Füssli. В этом году как никогда
актуальна самая классическая подарочная традиция – преподнести в подарок книгу.
«Вероятно, потому, что книга стоит дешевле, чем многие другие товары, но при этом несет в

себе личное отношение», - отмечает Андреас Немет. По его
словам, книга пользуется спросом не только в бумажной форме, но и – все больше – в
электронной, в этом году было продано вдвое больше E-Reader, чем в прошлом.

А самой продаваемой перед Новым Годом стала книга Уолтера Айзексона «Стив Джобс», в
которой рассказывается биография компьютерного гения.



Несмотря на щедрость и явное желание покупать подарки, кризисное настроение в рядах
швейцарцев тоже дает о себе знать: как Orell Füssli, так и в универмаге Manor, модном доме
Jelmoli и магазине детских игрушек Franz Carl Weber подтвердили, что в этом году покупатели
ищут, в основном, практичные и традиционные вещи, и в гораздо меньшей степени –
оригинальные и экстравагантные. 

Рождественские подарки из Manor – это, в основном,
практичные вещи: носки, одеяла и наушники, но также духи, косметика и неизменный
швейцарский шоколад. Рождественский тренд от Jelmoli – декоративные подушечки из заячего
меха и одеяла из него же.

Дитер Леопольд из цюрихского филиала знаменитого магазина игрушек Franz Carl Weber
рассказал, что в его магазине предновогодними чемпионами стали трехколесный деревянный
велосипед и плюшевая собачка по кличке Cookie со светящимися глазами и поворачивающейся
головой, а в целом покупатели выбирают классические игрушки.

Высокий курс швейцарского франка привел к тому, что многие швейцарцы покупают
рождественские подарки своим близким за границей (56% против 48% в 2010 году). При
опросе покупатели также высказали пожелание иметь более широкий выбор подарков,
которые можно заказать по Интернету. На виртуальном способе выбора подарков остановятся
46% опрошенных (36% в 2010 году).

Меховые подушечки от Jelmoli - модный и теплый подарок

Швейцарские мужчины найдут под елкой носки

А дети - плюшевую собачку или медвежонка
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